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                                    成交技巧有人说:会泡妞的人会做 销售.可能很多人不以为然,或者说:认为会泡妞就是口才好,口才好就会做销售.起初我的理解也仅限于此,也仅认为:会泡妞的人,口才好,脸皮厚,善于攻心,实际上这些并不是会泡妞.

                                 
 上传时间：2023-03-08   |     
   
 页数：4   |    
 格式：PDF   |    
 浏览：0   
                                

                            
  
                        
	
                            
                                	
                                            
                                                 
                                        


                            

                           
                                
                                    
                                            《快速成交技巧》教学设计.pdf

                                
                                    快速成交技巧教学设计学校:乐山市计算机学校专业年级:会计与市场营销二年级授课教师:曾光授课时间:20XX年 4 月 26日课题快速成交技巧课型新授课时45教学目标知识与技能1掌握小狗成交法与富兰克林成.
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                                    异议处理和成交技巧异议处理和成交技巧用友软件股份有限公司用友软件股份有限公司销售学院销售学院 刘凯刘凯LiuLiu公司内部培训使用公司内部培训使用异议和销售异议和销售问题:问题:不善于处理异议的销售,.
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                                    客户性格解析及逼定技巧客户性格解析及逼定技巧人的情感触发基本模式:人的情感触发基本模式:1占有欲:黄金地段金牌管家,欧陆风情.人人喜欢占有.2同伴的压力:同一个层次的人全部认可.3野心梦想:人人都想实.
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                                    你知道不会成交的人永远必须替会成交的人工作吗,你知道你身边有99的人都是用收入来衡量你这个人的吗,为什么你付出成倍的努力,至今收入平平,而别人却月入10万元以上,很多销售人员每天忙着打电话预约客户,拜.
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                                    现在学习的是第1页,共9页成交选择成交的恰当时机行为上的购买信号:不停翻阅公司的资料时 要求到公司参观,对公司表现出浓厚兴趣 开始和第三者商量时 表现出兴奋的表情时 身体向前倾斜,不断点头,微笑 有犹.
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                                    家具成交技巧家具成交技巧 20219241讨论:为什么讨论:为什么LV包这么贵包这么贵20219242为什么为什么Louis Vuitton Louis Vuitton 路易威登包包这么贵路易威登包包.
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                                    家具成交技巧家具成交技巧 讨论:为什么讨论:为什么LV包这么贵包这么贵3为什么为什么Louis Vuitton Louis Vuitton 路易威登包包这么贵路易威登包包这么贵创始人路易创始人路易威登.
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                                    1 关关于促于促进进成交的技巧成交的技巧第一张,PPT共三十八页,创作于2022年6月2 所谓成交,是指顾客接受销售人员的购买建议及推销演示,立即购买产品的行动过程.第二张,PPT共三十八页,创作于2.

                                 
 上传时间：2023-04-16   |     
   
 页数：38   |    
 格式：PPT   |    
 浏览：0   
                                

                            
  
                        
	
                            
                                	
                                            
                                                 
                                        


                            

                           
                                
                                    
                                            2022年汽车销售成交技巧 .pdf

                                
                                    具体到销售的成交时,优秀的销售人员最常采用的五种技巧是:假设成交法细节确认法未来事件法第三人推荐法和直接成交法.1假设成交法假设成交法是指销售人员先假设顾客一定会购买的成交方法.有了顾客一定会购买的信.
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                                    销售技巧,第一节成功的销售要素第二节推销九招式第三节客户购买动机之研判第四节销售现场布置及气氛的运用技艺第五节销售技巧第六节销售问题的处理技巧第七节客户提出反对意见的应付办法第八节结束推销的方法第九节.
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                                    十种强效的成交技巧十种强效的成交技巧成交技巧不下百种，在过去十七年里，我尽可能地涉猎书报杂志上所有的成交资讯，并且把我认为有道理的技巧一一加以测试。就像炒菜一样，每位推销员都必须选择自己认为最拿手和证.
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                                    1 关关于促于促进进成交的技巧成交的技巧现在学习的是第1页，共38页2 所谓成交，是指顾客接受销售人员的购买建议及推销演示，立即购买产品的行动过程。现在学习的是第2页，共38页3 v一顾客交易行为的心.
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                                    成交的成交的1818种促成技巧种促成技巧 李万娟李万娟促成技巧促成技巧1:不确定成交法:不确定成交法 营销人员故意说出一些没有把握的情况,让客户去担心,营销人员故意说出一些没有把握的情况,让客户去担心.
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                                     销售是一种以结果论英雄的游戏,销售就是要成交.没有成交,再好的销售过程也只能是风花雪夜.在销售员的心中,除了成交,别无选择.但是顾客总是那么不够朋友,经常卖关子,销售员唯有解开顾客心中结,才能实现成.
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                                    主动权为了与客户成交,达到销售的目的,应根据不同客户不同情况不同环境,采取不同的成交策略,以掌握主动权,尽快达成交易.第1页共33页把握机会在尝试成交时,一旦出现成交契机,就应趁早结束商谈.也许,这时.
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                                    与客户成交的技巧与客户成交的技巧 销售是一种以结果论英雄的游戏,销售销售是一种以结果论英雄的游戏,销售就是要成交.没有成交,再好的销售过程也就是要成交.没有成交,再好的销售过程也只能是风花雪夜.在销售.
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