 
    


 
 

    
        
            欢迎来到得力文库 - 分享文档赚钱的网站！ 
             | 
            帮助中心 
       好文档才是您的得力助手！
    

        

  

 
  
  
  
     
 
 [image: 得力文库 - 分享文档赚钱的网站] 
    
        
            
            
       
 

        
            热门搜索：
                
            关于印发《中国铁道建筑有限公司暨中国铁建股份有限公司职工违纪违规处分规定（试行）》的通知

            写每天计划的五步宝典

            分选

            湿法

            第五

            第五周湿法分选

            胆碱酯酶

            乙酰

            敏感

            小蠊不

        
 
        
    

        
        
            上传我的资源 
        


 
    

    
        
 [image: 得力文库 - 分享文档赚钱的网站] 
        
        
            
            
       
 
  
             
                
                上传我的资源 
           
            
 
        
 
    


  
     

    

        全部分类

    
       	
                    	研究报告> 

 
                    
	
                    	管理文献> 

 
                    
	
                    	标准材料> 

 
                    
	
                    	技术资料> 

 
                    
	
                    	教育专区> 

 
                    
	
                    	应用文书> 

 
                    
	
                    	生活休闲> 

 
                    
	
                    	考试试题> 

 
                    
	
                    	pptx模板> 

 
                    
	
                    	工商注册> 

 
                    
	
                    	期刊短文> 

 
                    
	
                    	图片设计> 

 
                    




    
             
            	
                首页 
            
	
                专题
            
	
                客服中心
            
	
                免费区
            [image: ]
	
                分享圈
            


 
    



   
  
     



    
    
    
        
     
                 
    
     
                
         
        
            
             
             
                	专题分类：
	
                        不限
  
                    


                 
                	文档分类：
	
                        不限
                        
                        
                            研究报告
                    
                        
                            管理文献
                    
                        
                            标准材料
                    
                        
                            技术资料
                    
                        
                            教育专区
                    
                        
                            应用文书
                    
                        
                            生活休闲
                    
                        
                            考试试题
                    
                        
                            pptx模板
                    
                        
                            工商注册
                    
                        
                            期刊短文
                    
                        
                            图片设计
                      
                    


                	资源格式：
	
                        不限
                        
                        
                            doc
                        
                            ppt
                        
                            pdf
                        
                            图片
                        
                            flash
                        
                            视频
                        
                            音频
                    


                	上架时间：
	
                        不限 三天内 一周内 一个月内 一年内
                    


            

                            
            

            
            
        
        共1727个搜索结果：

        
        
            
            
            

                
                         

                       	
                            
                                	
                                            
                                                [image: 2022年房地产销售管理流程 .pdf] 
                                        


                            

                           
                                
                                    [image: 2022年房地产销售管理流程 .pdf]
                                            2022年房地产销售管理流程 .pdf
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                                    销售收款管理流程1流程概况流程目的规范公司销售收款工作，规避财务管理风险。定义无流程参与部门财务管理部营销部部门流程中承担职责营销部1.销售确认2.负责与客户签定认购协议。3.负责将认购协议到客服部财.
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                                    房地产销售工作总结2009 年暑假假期，我去北京打工。我的表哥在当地一家房地产公司当销售员，经过他的介绍， 我进了那家公司，我在公司里主要还是打杂的，不过天天跟着表哥在售楼部耳濡目染的，对房产销售工作.
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                                    房地产销售管理系统组员：名师资料总结 精品资料欢迎下载 名师精心整理 第 1 页，共 23 页 房地产销售管理系统1需求描述1.1 功能需求系统包括五大功能模块：主要功能模块有基本资料客户管理房屋销售.
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                                    房地产销售策划第一节：销售策划概述销售策划一般指： 项目销售阶段划分及促销策略怎样安排，项目的销售价格怎么走，如何宣传造势等第二节：销售策划与项目策划的区别简单而言，二者区别在于项目策划是纲，销售策划.
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                                    房地产销售基础知识哥们，回答的好了一定要给分啊，没功劳有苦劳啊再者交个朋友，我也是房地产销售的，互相帮助。建议一定看完。你运气不错 我提问都没人回答， 都是给我发个销售培训学校的网站，这些都是我自己找.
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                                    销售技巧之分析第一节成功的销售要素第二节推销九招式第三节客户购买动机之研判第四节销售现场布置及气氛的运用技艺第五节销售技巧第六节销售问题的处理技巧第七节客户提出反对意见的应付办法第八节结束推销的方法第.
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                                    售楼员应了解和知道的前言售楼人员是企业形象开发商的信誉楼盘的品位与质量的门户,是楼盘与用户之间的桥梁和纽带,他们向顾客提供楼盘提供信息提供服务,同时了解顾客对所售楼盘的反应,为楼盘营销战略修订提供决策.
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                                    房地产销售业务流程第一节寻找客户一客户地来源渠道要想把房子销售出去，首先要寻找到有效地客户.客户地来源有许多渠道，如：咨询电话 房 地 产 展 会 现 场 接 待 促 销 活 动 上 门 拜 访 朋 .
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                                    房地产销售客户管理细则一 客户管理的步骤收集记录客户信息筛选客户信息分类研究分析客户情况客户信息再分类客户跟踪与回访客户资料存档再次跟踪与回访交易不成功交易成功促成二次交易或请其介绍新客户存档，以备后.
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                                    内部资料二 1 销售现场业务流程及规范一现场业务流程二现场接待流程规范一电话接听流程规范迎接客户询问是否已有预约避免撞单讲解沙盘介绍户型及其他情况沿看房通道参观讲解按统一说辞做引导客户参观样板间洽谈并.
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                                    房地产销售入门知识培训30 分钟自我准备第一印象 4 秒内形成17 分钟内激发客户兴趣销售无技巧，功夫在磨刀积累和修炼正确认识销售这一职业销售员是一种光荣高尚的职业销售是极具挑战和竞争性的职业勇于承认.
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                                    房地产销售地业务流程第一节寻户客找一客户地来源渠道要想把房子销售出去，首先要寻找到有效地客户. 客户地来源有许多渠道，如: 咨询电话房地产展会现场接待促销活动上门拜访朋友介绍等.客户大多通过开发商在报.
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                                    1 毕业实习报告一实习概况一实习目的时间飞逝，三年的大学时光就将结束，心中有很多的留恋，但是既然走到了这个路口，就要义无返顾的往前走，可停留，莫回头。站在我们面前的就是那个向往已久的工作社会，站在路口.
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                                    房地产销售个人总结一不知不觉就又半年过去了，这半年我做了很多事，当然我也加入了清风集团，成为了一名置业参谋。说到成都清凤集团, 公司以房地产开发为龙头，融房地产开发建筑施工物业管理 园林绿化为一体的综.
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                                    房地产销售成交技巧如果销售人员不能与顾客谈判成交的话，那销售人员实际上只不过是一个办事员而已，绝不会成为一名销售员。居家买房是人们家庭中前所未有的最大投资，这笔资金需要很多年才能付清，当客户考虑购买的.
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                                    尚雅名都订房单年订户姓名证件号码工程名称订购单位房价总额诚意金栋人民币：人民币：楼佰拾号拾万万仟月日地电址话公司：家庭：编号：邮手 机编付款方式约拾拾元元整整M 2工程座落建筑面积仟佰佰现金 支票 银.
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                                    西安文理学院计算机科学系本科毕业设计 论文外文资料翻译题目ASP.NET Overview 专业计算机科学系班级 06级 1 班学号 14101060107 指导教师杨振华职称讲师2010 年 3 月.

                                 
 上传时间：2022-07-24   |     
   
 页数：14   |    
 格式：PDF   |    
 浏览：0   
                                

                            
  
                        
	
                            
                                	
                                            
                                                [image: 2022年房地产案场销售流程 .pdf] 
                                        


                            

                           
                                
                                    [image: 2022年房地产案场销售流程 .pdf]
                                            2022年房地产案场销售流程 .pdf

                                
                                    1认购流程 NO YES NO YES NO 3万 7 天首付其它付款方式 YES NO YES 确认客户购房消 房 号 销 售收客 户资确 认客 户付款PASS 确认房源PASS 销售经理签认购书确.
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                                    第1页 共6页房地产销售报告范文3 篇要搞好销售工作 , 首先要搞好销售管理。 许多企业销售业绩不佳 , 如产品销售不畅应收账款一大堆销售人员没有积极性销售费用居高不下等问题, 并非是完全由于销售策略.
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